AQUA®VITAL WIRD BEREITS IN 21 LANDERN VERTRIEBEN

Leo Schriefl’'s Offensive

AQUA®vital Geschiftsfihrer Leo Schriefl zieht es ,magnetisch” in Exportmdrkte.
Mit seinem international anerkannten Kalkmagneten mit Megaspin erobert er die
Welt und schafft eine Menge Arbeitsplatze in der Region.

Go east! AQUAvital Geschiftsfithrer Leo Schriefl und Marketing-Manager Robert Pichler wollen den russischen Markt erobern.

ie Exportinitiative Moskau" von
L~ Lebensministerium,
kammer Osterreich und Agrarmarkt
Austria markiert den Startschuss fiir
die AQUA®vital Offensive in Russ-
jand. Damit gibt es den Gsterreichi-
schen Kalkmagneten mit Megaspin
bereits in 21 Léandern. Nach dem er-
folgreichen AQUA®vital
tritt im arabischen Raum (im Rah-
men der Leistungsschau ,Dubai Big 5
2004"), geht das dsterreichischen Un-
ternehmen einen weiteren Schritt in
Richtung Ostexpansion. ,AQUA®vital

ist damit hereits in 21 lindern ver-
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treten”, so AQUA®vital Geschifts-
fithrer Leo Schriefl. ,Der erste Auf-
tritt im Rahmen der Exportinitiative
vielversprechend. So-
gar das staatliche Raumfahrtzent-
rum Space Research Institute (IKI)
will den Kalkmagneten mit Mega-
spin unbedingt testen. Das Institut
beschiftigt sich auch mit Wasserrei-
nigungsanlagen und Trinkwasserauf-
bereitung, beispielsweise aus Wol-
ga-Wasser. AuBerdem haben wir sehr
konkrete Kontakte zu offentlichen
Stellen, beispielsweise zur St. Peters-
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burger Stadtverwaltung, gekniipft”,
zeigt sich Schriefl mit dem Auftakt
seiner Russland-Expansion sehr zu-
frieden. Noch im heurigen Jahr will
Schriefl den russischen Markt inten-
siv bearbeiten.

AQUA®vital - die Entwicklung des
Fohnsdorfer Untcrnehmens ist ein
__________________ mann it
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einem sehr guten Produkt, mit Herz

und unternehmerischem Mut einen
Klein- und Mittelbhetrieb in kilrzester
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Jahr 1999 gegriindete Unternchmen
beschéﬂigt mittlerweile tiber 90 Mit-

arbeiter und ist Jam!th in aller Welt

auf rund 180 Messen vertreten. it

Russland wurde nun das 21ste Land
im Rahmen der weltweiten Fyn::nqmn
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Markt mit Optimismus entgegen.
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Rudolf Hellberger

Sonnenschutz im Biiro

Grundsitzlich ist jeder Arbeit-
geber verpflichtet, fiir geeignete
Blend- und Wdirmeschutzvorrich-
tungen im Biiro bzw. an Bild-
schirm-arbeitsplitzen zu sorgen.

Das Tageslicht ist fiir Menschen
von wesentlicher Bedeutung, da
es einen groflen Einfluss auf das
Woblbefinden hat. Das und die
moderne Architektur sind der
Grund dafiir, dass immer gro-
fere Fensterelemente zum Ein-
satz kommen. Dies bringt jedoch
nicht nur mebr Licht, sondern
ui’l‘:ﬁduhs H?‘E&r ﬂ&é’fﬁf{zﬂﬂg,
Konzentrationsschwiche, Kopf-
schmerzen usw. sind die Folgen.
Um diesen Problemen entge-
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gen it wirken, cignen sich am
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Sichtschutzsysteme, da diese auf
die einzelnen Bediirfnisse abge-
stimmmt werden bénnen.
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fen- oder innenlicgenden Pro-
dukten. Dabei ist jedoch darauf
21 nr?afm dgss auRmftPaPﬂdP
Systeme der Wxt:emng ausge-
setzt und daber nichit immer ein-
setzbar sind. Innenliegender Son-
nenschutz, aber falsch gewdblt,
kann trotzdem: zu einer grofen
Aufheizung fiibren. Was iuns

Es ist wesentlich die Gegebenbei-
ten vor Ort, wie die Ausrichtung
Ase Biirpe 'MMA‘ Cel un'gc nﬂﬂl')
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der Himmelsriciit Fig, die Art
des Glases, natiirliche Beschat-
tung durch Biuwme usw. zu be-
riicksichtigen. Aunech soll die Sicht

gl gy -2
i1 erbalten bleiben. Fiir

diesen Einsatz gibt es i Fach-

handel mittlerweile eine grofie

Ausiwahl von speziellen Produk-
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Unser Team von OELLSAN ve-

rdt Sie gerne.

Rufen Sie uns an 03862 52 4 48
ek

und vereinbaren Sie einer Bera

tungstermin. .

*Lﬂivﬁ, HELLSAN Bruck/ Mur
& Tel.: 03862/52448
= HELLSAN Knittelfeld

Tel.: 03512/44109




