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zahlt zu den
Aufsteigern im Murtai.

Aqua Vital” einen geradezu
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nerhalb kiirzester Zeit etabllerte
er seinen Kalkmagneten mit
Megaspin, der Wasser vitali-

siert, in mittlerweile 18 Lan-
dern.

Nun ist dem Fohnsdorfer
Jungunternehmer Leo Schriefl

gelungen.

Schriefl wird sich auf der , Big
S Show 2004 als einziger Oster-
reichischer Unternehmer zum

Thama ‘J\T';ccor” am attralti_
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ven uememscnanssmnu Oster-
reichischer Unternehmen be-
teiligen, um diese hervorragen-
de Marktchance zu nutzen.

Die ,Big 5-Show"in Dubai ist
die fithrende Mehrbranchen-
messe des Bauwesens fiir den
Mittleren und Nahen Osten.
Die Warengruppen dieser inter-

Leo Schriefl wird demnéchst auch im
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JAqua-Viial® prasentieren.  Foto Karg!

Leo Schriefl mit seinen Séhnen Michael und Thomas und seiner Frau Maria.

national sehr beachteten Fach-
messe umfassen die gesamte
Branche des Bauwesens, inklu-

sive den cesamten Bereich der
geed ereicn
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VV&&SEHE(.HII].K, des Inmnenaus-
baues, Baumaschinen, Kommu-
nale Dienstleistungen, Reini-
gung und Entsorgung.

Mit 16.854 Quadratmeter be-
legter Ausstellerflache war diese
Fachmesse schon im Vorjahr
die fiihrende Messe dieser Bran-
che in der Golfregion. Mit tiber
28.000 Fachbesuchern und
1.068 Ausstellern aus 48 Natio-
nen hat sich diese Plattform als
fester internationaler Handels-
platz mit Besuchern aus dem
gesamten Mittleren und Nahen
Osten, Russland, Ukraine, Iran,
Israel, aber auch aus 11 Staaten
Westeuropas sowie Australien
etabliert.

Die Mdglichkeit, sich in der
Golfregion zu prasentieren

Fir die Firma Aquatec Pro-
duktions- und VertriebsgmbH
bzw.  Geschaftsfiihrer Leo
Schriefl bietet diese Fachmesse
eine erste Gelegenheit, sich in
der Goltregion zZu prﬁsantieren
und ur Unterneh-

mensprasenz fiir die Vereinig-
ten Arabischen Emirate (VAE)

zu werfen. Dieser Messeauftritt
hedeutet fiir den FEpohnsdorfer
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jullgUIlIEHIEIIIIlET einen weite-

ren Schritt, sich am Weltmarkt'

zu etablieren bzw. ist fir das
Fohnsdorfer Produkt ein weite-
rer Durchbruch auf internatio-
naler Ebene.

Rascher Aufstieg

Der Fohnsdorfer Jungunter-
nehmer Leo Schriefl ist seit der
Firmengriindung vor fiinf Jah-
ren standig im Vormarsch und
expandiert weiter. Er bietet
mittlerweile mehr als 90 Mitar-
beitern einen Arbeitsplatz.
Schriefl ist mit seinem Team
jahrlich in aller Welt auf rund
180 Messen vertreten und er-
lebt dabei reges Kundeninteres-
se und enorme Nachfrage fiir
sein Produkt ,Aquavital - der
Kalkmagnet mit Megaspin®.

Vom Lehrling zum Firmenboss

Bevor er ,Aqua-Vital” ge-
griindet hat, machte er eine
Lehre bei Meinl, war anschlie-
fend 10 Jahre bei Benckleser
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leiter und danach bei Hochriegl
Sekt, Verkaufsleiter fiir Oster-

I durch Zufail beim Um
bau seines Hauses in Fohnsdorf
»Meine Frau Maria sagte zu mir,
ich soll etwas bringen, damit sie
den Kalk im. Haus leichter ent-
fernen kann. Da ich in der che-
‘mischen Wasserentkalkung
tatig war, wusste ich, was ich
nicht will. So probierte ich eini-
ge physikalische Wasseraufbe-
reiter oder auch Wasserbeleber
aus, nur leider diese funktio-
nierten nicht so wie ich wollte.“
Doch Schriefl gab sich nicht
geschlagen,  experimentierte
weiter und schliefilich ent-
wickelte er fiir seine Frau Maria
einen Kalkentferner, der zu-
gieich auch das Wasser beiebte.
Und das war zu gleich die Ge-
burtsstunde von ,Aqua-Vital":
,Denn schlleﬁhch wollte
zunichst atch die Verwandt-
schaft beliefert werden, der
Markt wurde immer grofler und
so dachte ich mir, das zieh ich
durch. Der Anfang war zwar
hart, aber der Erfolg gibt mir
und meinem Produkt Recht.”



